[5)
=z
=
w
z
T
[3)
0
w
m
w
T
()
)
z
T
)
w
-

1970: Anton ,Toni” Bachler griindet die Firma.
Start mit der Entwicklung und den Vertrieb
von Loipenspurgeraten.

1976: Erster Einsatz bei den Olympischen
Spielen in Innsbruck 1976. Es folgen viele
weitere olympische Einsatze.

1985: Import von HKD Schneilanzen aus
Nordamerika.

1999: Umwandlung der BACHLER TOP
TRACK in eine AG und Ubernahme durch
Claus Dangel (CEOQ] (r.) und Bruno Koch (CFO)
(Mitte] - im Bild mit M‘ario Koch (CQO) (L].

2000: BACHLER TOP TRACK entwickelt und

vermarktet erstmals die eigene Schneilanze
VANESSA.
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50 JAHRE BACHLER:
DIE LOSUNGSSUCHER

Immer anders, immer einen Schritt voraus, immer konsequent
perfektionistisch: Seit 1970 hat sich bei BACHLER TOP TRACK
zwar viel verandert, die Philosophie ist aber gleich geblieben.

.Ich fihlte mich meist als Missionar
- flir das Integralsystem von Arbeitsge-
raten an Pistenraupen und fiir das Ver-
standnis der ersten Schneilanzen auf
dem Europaischen Kontinent “ - so
bringt Toni Bachler sein Lebenswerk auf
den Punkt. Seit 50 Jahren verfolgt der In-
genieur das Ziel, die letzte Konsequenz
der Perfektion zu erreichen - und seine
Ideen der Seilbahnbranche schmackhaft
zu machen. ,Als ehemaliger Skirenn-
und Langlaufer sowie FIS-Berater wollte
ich schon 1970 die perfekte Loipe unter
allen Bedingungen préparieren”, berich-
tet der 85-Jahrige. Um das FIS-Regle-
ment umzusetzen griindete er die Firma
BACHLER TOP TRACK, lieB den Namen
schiitzen und entwickelte Loipenspurge-
rate, die Uber Weltmeisterschaften und
Olympische Spiele in der Branche be-
kannt wurden.

.Ein Meilenstein war 1989 der Front-
renovator, der ein kompaktes, stabiles
Fundament fiir griffige Pisten schafft.
Zuvor brach der Schnee oft ein, weil die
Oberflache verdichtet wurde, der Unter-
grund aber locker blieb”, sagt B&chler.
Er sei damit einer der ersten gewesen,
der sich zunachst mit den Verhaltnissen
beschaftigt hat, bevor er ein Produkt ent-
wickelt. Eine Vorgehensweise, die das
Unternehmen auch heute noch verfolgt
- mehr dazu spater. Jedenfalls entwi-
ckelten sich die Produkte von BACHLER

zum Verkaufsargument fur Pistenfahr-
zeuge, vor allem weil Toni Bachler das
Integralsystem propagierte: . Friher

2005: Ubernahme der NIGA Maschinen- und
Metallbau AG. Start der Eigenfertigung von
Schneebearbeitungsgeraten sowie Zubehér.

wurden die Gerate - wie bei Schleppern
- nur an einem Zughacken der Pisten-
raupe angehangt. Eine Hydraulik, mit
welcher der Fahrer die Gerate steuern
kann, gab es noch nicht”, so der Ingeni-
eur. Dass er auch hier dem Mitbewerb
voraus war, zeigte die Entwicklung des
Combistars mit Raupenhersteller
KASSBOHRER: .Mit unseren exklusiven
Seriengeraten konnten wir die Loipen
schneller und gleichzeitig besser prapa-
rieren als alle Konkurrenten™, erinnert
sich Bachler. Es folgten zahlreiche wei-
tere Frasen und Gerate fir Pisten, Loi-
pen und Sprungschanzen - immer mit
dem Gedanken, Produkte zu entwickeln,
die der Markt braucht, anstatt zuerst et-
was herzustellen, um es dann mit ag-
gressiven Marketing zu verkaufen.

Von der Loipe zur Lanze

1985 begann schliefilich der langsame
Wandel des Unternehmens vom Gerate-
hersteller zum Schneianlagenproduzen-
ten. Toni Bachler importierte mehrere
Jahre lang HKD Schneilanzen aus Nord-
amerika und Top Gun Schneilanzen aus
Skandinavien. Nach der Ubernahme des
Unternehmens durch Bruno Koch (CTO)
und Claus Dangel (CEQ] 1999 machten
sich die zwei daran, eine eigene, deutlich
effizientere Schneilanze zu entwickeln.
2000 erblickte VANESSA das Licht der
Welt, die erste Schneilanze mit Laval-
dise. Trotz guter Performance war das
Team noch nicht zufrieden, es wurde
noch zu viel Druckluft benotigt. ,Als klei-
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2015: Umstellung auf eine komplette Eigen-
fertigung und der Umzug zum heutigen
Hauptsitz in Emmenbricke bei Luzern.




2000: Die erste eigenentwickelte BACHLER-
Lanze VANESSA kommt auf den Markt und
feiert grofle Erfolge, etwa in Zermatt.

ner Player wussten wir, dass wir das Po-
tenzial maximal ausnutzen miissen, um
am Markt zu bestehen”, betont Dangel.
Deswegen investierte BACHLER von
2004 bis 2008 viel Zeit und Energie in
grundlegende Forschung. ..Es gab kaum
Wissen liber den Schneeprozess, bevor
wir mit der Fachhochule Nordwest-
schweiz und dem Institut fir Schnee-
und Lawinenforschung SLF ein KTI-Pro-
jekt starteten”, berichtet Koch.

NESSy kam zur richtigen Zeit
Das Ergebnis waren nicht nur 150 Seiten
an neuen, wissenschaftlichen Erkentnis-
sen, sondern auch die energieeffizeinte
Schneilanzentechnologie NESSy. .25 Pa-
tente ermoglichen uns seitdem einen
komplett anderen, effizienteren Schnei-
prozess als all unsere Mitbewerber”,
freut sich COO Mario Koch, der seit 2006
im Unternehmen tatig ist. NESSy kam
genau zur richtigen Zeit, da das Loipen-
spurgerate-Geschaft riicklaufig war.
Zeitgleich mit dem Aufbau des wis-
senschaftlichen Know-hows setzte die
Firma BACHLER auf eine starkere Ferti-
gungstiefe und erwarb die Maschinen-
bauunternehmen NIGA und ARMEC. ,Mit
mittlerweile 90 Prozent Eigenfertigungs-
anteil konnnen wir hdochste Qualitat,
Flexibilitat, Modularitat und kundenspe-
zifische Kleinserien gewéhrleisten”, ver-
sichert Dangel. Auch die Bandbreite an
Standard-Modellen hat sich durch die

2018: Griindung der Zweigniederlassung in
Osterreich mit einem dreikopfigen Verkaufs-
und Support-Team.

2008: BACHLER revolutioniert die energieeffi-
ziente Beschneiung mit dem Schneilanzen
System NESSy.

Produkteserie SnoTek in den vergange-
nen zehn Jahren stark vergroBlert. Wir
bieten mit der Doppelkopflanze MEDUSA
und der Dreikopflanze TRIDUSA Schnei-
anlagen an, die energieeffizient ohne
Kompromisse in der Leistung schneien
und zugleich auf bestehende Infrastruk-
tur aufgeristet werden kénnen”, sagt
Bruno Koch. Alle Modelle basieren auf
der NESSy-Technologie.

Stromlose Lanzen & Schneien in Hallen
Neben der Produktentwicklung hat
BACHLER stets die wissenschaftliche
Forschung zusammen mit seinen KTI-
Partnern weiterbetrieben. ..Meilensteine
waren die Schneilanze NESSy ZeroE, die
komplett ohne Strom- und Zusatzener-
gie auskommt, und unser LIMES, der
auch in im Dauerbetrieb ohne Erhdhung
der Hallentemperatur schneien kann™,
berichtet Mario Koch. Fiir beide Erfin-
dungen erhielt BACHLER bedeutende
Auszeichnungen.

JAls Losungssucher fir unsere Kun-
den arbeiten wir derzeit an weiteren In-
novationen, wir haben noch einige Pfeile
im Kocher”, blickt Dangel in die Zukunft.
Zeitgleich wird am internationalen Auf-
bau der Marke BACHLER gefeilt, die mit
einem Umsatzplus von zehn Prozent pro
Jahr stark anzieht. Denn die Firma

macht es so wie vor 50 Jahren: Immer
anders, immer einen Schritt voraus, im-
mer konsequent perfektionistisch. ts

2018: LIMES bietet leistungsstarke Beschnei-
ung ohne Erhdhung der Hallentemperatur,
auch im Dauerbetrieb.

2011: Mit der Produkteserie SnoTek werden
Wurfweiten und Schneemengen wie bei
Niederdruck-Schneeerzeugern erreicht.
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2013: Das sehr kompakte Kombi-Schachtven-
til KSV wurde speziell fir den Einsatz mit
NESSy- und SnoTek-Lanzen entwickelt.

]

2014: NESSy Zero E - Die weltweit erste
Schneilanze, die komplett ohne Strom
und Zusatzenergie auskommt.
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2015: SnoTek MEDUSA - Das Powerpaket op-
timiert auf maximale Leistung. Bei -8° FKT
flieBen bis 900 Liter Wasser pro Minute.

2017: SnoTek TRIDUSA - Kein Schneeerzeu-
ger erreicht laut BACHLER bessere Werte im
Grenztemperaturbereich.

—

.:=~E_SI - Seilbahnen International 2/2020




